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Człowiek – najlepsza inwestycja

Załącznik nr 3h do siwz 

SZCZEGÓŁOWY OPIS PRZEDMIOTU ZAMÓWIENIA
(formularz cenowy) 
do przetargu nieograniczonego 

na

doposażenie pracowni zawodowych w ramach projektu „Podkarpacie stawia na zawodowców” realizowanego przez Wojewódzki Urząd Pracy w Rzeszowie w partnerstwie z Powiatem Dębickim, współfinansowanego z Programu Operacyjnego Kapitał Ludzki 2007-2013
Zadania częściowego nr 8

Dostawa  podręczników i ćwiczeń (31 kompletów) do  pracowni  symulacyjnej „Organizowanie i prowadzenie sprzedaży” w Zespole Szkół Ekonomicznych im. Janusza Korczaka w Dębicy
Jeden komplet składa się z 13 pozycji książkowych wymienionych w tabeli 
	Lp.
	Autor książki
	Tytuł
	Wydawnictwo, rok wydania;

Nr ISBN
	Liczba egz.
	Cena jedn. netto
	Wartość netto
	Stawka podatku VAT
	Wartość brutto

	1
	Autorki: Elżbieta Strzyżewska, Iwona Wielgosik
	Organizacja i techniki sprzedaży.    Prowadzenie sprzedaży, tom 2 – podręcznik

	Wydawnictwo eMPi2
Rok wydania: 2013
 Nr  ISBN : 

978-83-62325-69-6

	1
	
	
	
	

	2
	Małgorzata Pańczyk
	Pracownia sprzedaży. Kwalifikacja A. 18. Prowadzenie sprzedaży

	Wydawnictwo eMPi2
Rok wydania: 2013
Nr  ISBN: 

978-83-62325-73-3
	1
	
	
	
	

	3
	Agnieszka Burcicka

	KASJER

	Wydawnictwo Ekonomik
Rok wydania: 2011
Nr  ISBN:  
978-83-7735-004-1
	1
	
	
	
	

	4
	Halina Oraczewska
	PRZEDSTAWICIEL HANDLOWY

	Wydawnictwo Ekonomik
Rok wydania:2011
Nr  ISBN:  
978-83-930790-9-4
	1
	
	
	
	

	5
	Donata Andrzejczak, Agnieszka Mikina, Maria Danuta Wajgner


	Organizowanie sprzedaży. Część 1. Towar jako przedmiot handlu

	Wydawnictwo: WSIP
Rok wydania :2013
Nr  ISBN: 
9788302136054

	1
	
	
	
	

	6
	Donata Andrzejczak, Agnieszka Mikina, Maria Danuta Wajgner, Beata Rzeźnik


	Organizowanie sprzedaży. Część 2. Organizacja i techniki sprzedaży

	Wydawnictwo: WSIP
Rok wydania : 2013
Nr  ISBN: 
9788302136061

	1
	
	
	
	

	7
	Donata Andrzejczak, Agnieszka Mikina, Maria Wajgner, Beata Rzeźnik


	Sprzedaż towarów. Część 1. Obsługa klienta

	Wydawnictwo: WSIP
Rok wydania : 2013
 Nr ISBN: 
9788302136092

	1
	
	
	
	

	8
	Jadwiga Józwiak, Monika Knap


	Sprzedaż towarów. Część 2

	Wydawnictwo: WSIP

Rok wydania : 2013
Nr  ISBN:
 9788302136108

	1
	
	
	
	

	9
	Jadwiga Józwiak, Monika Knap


	Sprzedaż towarów. Część 3

	Wydawnictwo: WSIP

Rok wydania : 2013
Nr  ISBN: 
9788302136115

	1
	
	
	
	

	10
	Halina Szulce, Magdalena Florek, Karolina Janiszewska, Tomasz Żyminkowski


	Marketing w działalności gospodarczej

	Wydawnictwo: WSIP
Rok wydania : 2013
Nr ISBN: 
9788302136085
	1
	
	
	
	

	11
	Zofia Mielczarczyk


	Dokumentacja ekonomiczno-finansowa

	Wydawnictwo: WSIP
Rok wydania : 2013
Nr  ISBN: 
9788302136139

	1
	
	
	
	

	12
	Donata Andrzejczak
	Testy i zadania praktyczne. Egzamin zawodowy. Technik handlowiec. Sprzedawca. Technik księgarstwa. Kwalifikacja A.18. Prowadzenie sprzedaży


	Wydawnictwo: WSIP

Rok wydania : 2014

Nr  ISBN: 

9788302146442
	1
	
	
	
	

	13
	Urszula Łatka
	Organizacja i technika pracy biurowej
	Wydawnictwo: WSIP

Rok wydania : 2013

Nr  ISBN: 

9788302135552
	1
	
	
	
	


Razem cena kompletu netto…………………. zł

Razem cena kompletu brutto ………………… zł

Wartość oferty netto : ……………………………. zł    (31 kompletów x  …………… zł netto za komplet)
Wartość oferty brutto:  ……………………………zł    (31 kompletów x …………… zł brutto za komplet)

 dnia 

         

podpis osoby uprawnionej do składania oświadczeń woli w imieniu Wykonawcy
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